
 

 

 

 

PENGARUH PERSONAL SELLING TERHADAP 

KEPUTUSAN NASABAH PADA PRODUK SISTEM 

INFORMASI AMANAT PENSIUN (SIAP) 

DI BANK PT PEMBANGUNAN DAERAH JAWA 

BARAT DAN BANTEN, Tbk. KCP LIMBANGAN 
 

 

Oleh: 

Yogi Rahmawan 

NPM. 233404194 

 

TUGAS AKHIR 

 

Diajukan sebagai salah satu syarat dalam Penulisan Tugas Akhir  

pada Jurusan D-3 Perbankan dan Keuangan 

 
 

 

 

 
 

 

 

 

JURUSAN D-3 PERBANKAN DAN KEUANGAN 

FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS 

UNIVERSTAS SILIWANGI 

TASIKMALAYA 

2026 

 



 

 

 

 

PENGARUH PERSONAL SELLING TERHADAP 

KEPUTUSAN NASABAH PADA PRODUK SISTEM 

INFORMASI AMANAT PENSIUN (SIAP) 
DI BANK PT PEMBANGUNAN DAERAH JAWA 

BARAT DAN BANTEN, Tbk. KCP LIMBANGAN 

 

Oleh: 

Yogi Rahmawan 

NPM 233404194 

 

Di bawah bimbingan: 

 

Yuyun Yuniasih, S.E., M.Si 

Dr. Wilman San Marino, S.E., M.M. 

 

 

TUGAS AKHIR 

 

Diajukan Sebagai Salah Satu Syarat dalam Penulisan Tugas Akhir Pada 

Jurusan D-3 Perbankan dan Keuangan 

 

 

 

JURUSAN D-3 PERBANKAN DAN KEUANGAN 

FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS 

UNIVERSTAS SILIWANGI 

TASIKMALAYA 

2026


