
 
  

 
 

PENGARUH PERSONAL SELLING TERHADAP 

MINAT NASABAH PADA TABUNGAN EASY WADIAH 

MELALUI KEGIATAN GREBEG PASAR  

DI PT BANK SYARIAH INDONESIA  

KCP TASIKMALAYA HZ MUSTOFA 
 

 
Oleh: 

VINA AMELLIA 

NIM. 233404170 

 

 

 

 

Di bawah bimbingan: 

 

ANDRI HELMI MUNAWAR, S.E., M.M. 

DENY HIDAYAT, S.E., M.M. 

 

 

 

 

TUGAS AKHIR 

 

 

 

 
Untuk memperoleh salah satu syarat ujian 

guna memperoleh gelar Ahli Madya Manajemen (A.Md. M) 
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